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01.  ¿QUÉ ES? 

Una iniciativa de CAMARA VALENCIA dirigida a PYMES, AUTÓNOMOS y 

EMPRENDEDORES para poner al día su empresa o negocio en  

TECNOLOGIAS DE LA INFORMACIÓN Y LA COMUNICACIÓN (TIC) 
 

Queremos ayudar a las empresas en el proceso de 

TRANSFORMACIÓN DIGITAL 

ticnegocios.es 



02.  ¿POR QUÉ? 

1. Ahorra costes y 

aumenta ingresos 

Las TIC repercuten en 

todas las áreas de la 

empresa o negocio, 

introduciendo una 

mayor eficiencia que 

se traduce en menores 

costes y a un aumento 

de los ingresos 

Las TIC proporcionan 

eficaces herramientas 

para diferenciar la 

marca, los productos y 

servicios, y para 

acceder a una mayor 

cantidad de clientes 

Las TIC maximizan la 

productividad de la 

empresa o negocio, 

ayudándo a 

automatizar tareas y 

encargándose de 

múltiples procesos de 

gestión 

3. Maximiza la 

productividad 

2. Diferénciate de 

la competencia 

4. Mejora la 

fidelización de 

clientes 

Las TIC abren nuevos 

canales de 

comunicación entre la 

empresa o negocio y los 

clientes, facilitando el 

flujo de información y la 

atención continuada 

que estos requieren 

TECNOLOGÍAS DE LA INFORMACIÓN Y LA COMUNICACIÓN 
El gran paso de la empresa o negocio hacia la eficiencia y la competitividad 
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03.  VENTAJAS Y SERVICIOS 
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03 SERVICIOS PARA LAS PYMES CLIENTES 

INFORMACIÓN 

Tendencias 

Jornadas 

Talleres 

Ayudas 

FORMACIÓN: oferta formativa de la Escuela de Negocios en TIC  

ASESORAMIENTO: mejor/es opción/es 

SELECCIÓN PARTNERS HOMOLOGADOS POR ESPECIALIDADES: 

Soluciones 

Servicios 

PERSONAL ESPECIALIZADO (EMPLEO): 

Bolsa de empleo y talento 

Ayudas a la contratación jóvenes 

Certificados profesionalidad 
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03 SERVICIOS PARA LAS PYMES CLIENTES 
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http://www.ticnegocios.es/


   

03 VENTAJAS PARA LAS PYMES CLIENTES 

Simplificación del proceso de selección e implantación de soluciones 

digitales. 
. 

Ahorro de costes en la implantación de soluciones TIC. 
. 

Asesoramiento y ayuda para aprovechar las ventajas y oportunidades que 

brinda la transformación digital. 

Garantía de que el partner tiene experiencia en implantaciones similares y se 

encuentra al corriente de los impuestos a través de un proceso de 

homologación en Cámara. 
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03 

PROVEEDOR 

HOMOLOGADO 

TENDENCIAS 

ticnegocios.es 

SERVICIOS Y SOLUCIONES TIC 

SOLUCIONES 

SERVICIOS 

PYME, AUTÓNOMOS Y EMPRENDEDORES 

CÁMARA DE 

COMERCIO DE 

VALENCIA 

JORNADAS/TALLERES 

FORMACIÓN 

PROFESIONALES (Empleo) 

AYUDAS 



   

03 VENTAJAS DE SER PROVEEDOR 

Captar y fidelizar clientes: 

mediante leads cualificados 

proporcionados por Cámara o 

directamente a través del portal 

Homologación: sello proveedor 

homologado Cámara. 

Diferénciate. 
1 

2 

Visibilidad 

 - Portal ticnegocios.es 

 - Newsletter quincenal 

 - Blog 

3 
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03 SERVICIOS 

ticnegocios.es 

Visibilidad, captación y fidelización para 

PARTNERS 

Visibilidad de una o varias soluciones y servicios en una 

o varias categorías ticnegocios.es con ficha de producto 1 

Visibilidad en el newsletter quincenal y blog 2 

Jornadas, talleres y almuerzos de networking para 

captación 
3 

Contactos directos con clientes del portal 4 

Email marketing directamente a la base de datos 

de clientes de Cámara  
5 

Utilización redes sociales y push para difusión 

servicios y soluciones 
6 



   

03 VISIBILIDAD EN EL APARTADO DE SOLUCIONES 

NEGOCIO EN LA RED COMUNICACIONES Y 
MOVILIDAD 

ESTRATEGIA Y 
ASESORAMIENTO 

SISTEMAS APLICACIONES SEGURIDAD TIC 
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03 VISIBILIDAD EN EL APARTADO DE SOLUCIONES 
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03 VISIBILIDAD EN EL APARTADO DE NECESIDADES 
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03 VISIBILIDAD EN EL NEWSLETTER QUINCENAL 
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03 LEAD CUALIFICADO 
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03 
CONTACTOS DIRECTOS 
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Jornada Networking empresarial 

Servicio de Networking empresarial orientado a captar clientes 

potenciales (leads) entre nuestra base de datos empresarial de 

más de 170.000 empresas, segmentada en base al target del 

producto o servicio que usted desee. 

 

Servicios incluidos 
 
•Espacio con aforo hasta 100 asistentes. 
•Uso del nombre comercial de Cámara de Comercio de Valencia 
•Medios técnicos audiovisuales. 
•Networking café (Opcional) 
•Plan de Difusión de Comercial 
(mediante los diferentes soportes de Cámara) 
•Gestión de las inscripciones y control de asistencia 
•Evaluación del acto 
•Información sobre los asistentes e inscritos 

03 SERVICIOS 



  

24 

Taller eBusiness 

Servicio de Networking empresarial orientado a captar clientes 

potenciales (leads) entre nuestra base de datos empresarial de 

más de 170.000 empresas, segmentada en base al target del 

producto o servicio que usted desee. Con un enfoque más 

práctico que la jornada se celebran en aula informática. 

 Servicios incluidos 
 
•Aula con aforo hasta 25 asistentes. 
•Uso del nombre comercial de Cámara de Comercio de Valencia 
•Medios técnicos audiovisuales. 
•25 portátiles. 
•Networking café (Opcional) 
•Plan de Difusión de Comercial 
(mediante los diferentes soportes de Cámara) 
•Gestión de las inscripciones y control de asistencia 
•Evaluación del acto 
•Información sobre los asistentes e inscritos 

03 SERVICIOS 
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Almuerzo Networking 

Servicio de Networking empresarial orientado a captar clientes 

potenciales (leads) entre nuestra base de datos empresarial de 

más de 170.000 empresas, segmentada en base al target del 

producto o servicio que usted desee. Comida con 6 – 8 

directores con capacidad de decisión. 

 

Servicios incluidos 
 
•Comida 8 directores. 
•Uso del nombre comercial de Cámara de Comercio de Valencia 
•Plan de Difusión de Comercial 
(mediante los diferentes soportes de Cámara) 
•Información sobre los asistentes e inscritos 

03 SERVICIOS 



4. ¿CÓMO PARTICIPAR?  

       CONDICIONES Y PRECIOS 

ticnegocios.es 



   

04 ¿CÓMO PARTICIPAR? 

1 DEMOSTRAR SOLVENCIA TÉCNICA 

2 IAE Y ESTAR AL CORRIENTE PAGOS SS Y AEAT 

1 SOLUCIONES 

2 SERVICIOS 

HOMOLOGACIÓN 

CALIDAD 
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SERVICIOS Y SOLUCIONES DE CALIDAD (EMPRESA O AUTÓNOMO) 



   

04 ¿CÓMO PARTICIPAR? 
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FORMULARIO HOMOLOGACIÓN 



  
 
    

04 
SERVICIOS PREMIUM 
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SERVICIOS INCLUIDOS 1 AÑO PREMIUM MEDIUM BASIC FREE 
          

HOMOLOGACIÓN Y DESCUENTOS         
Homologación Si Si Si Si 
Sello Premium Partner Partner No 
Pertenencia a Club Cámara Business Business Estandar   
Descuentos cursos Escuela Negocios 20% 10% 5%   
          

PACK VISIBILIDAD         

Logo en la home Primera posición Segunda posición Tercera posición No 

Destacado en soluciones 3 2 1 No 
Presencia en soluciones        Si  
Destacado en necesidades 3 2 1 No 
Presencia en necesidades       Si 
Ficha de solución 3 2 1 No 
Destacado Boletín TIC Negocios 3 2 1 No 
Destacado portal de empleo Si No No No 
Posts 1 / mes 1 / trimestre No No 
          

PACK COMERCIAL          
Jornadas de networking 2 1 No No 
Almuerzo de networking 1 No No No 
Talleres de networking 2 1 No No 
Newsletter CRM hasta 5000 contactos 3 2 1 No 
Lead cualificado Si Si Si 20 € 
Contacto Si Si Si 5 € 

PRECIO / MES (1 año) 1.000 € 425 € 125 € 0 € 
TOTAL ANUAL 12.000 € 5.100 € 1.500 € 
        

Precio unitario ficha solución adicional al mes                             50 €                      60 €                      70 €  



   

04 ¿CÓMO PARTICIPAR? 
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CONDICIONES – PROVEEDOR FREE  

Visibilidad de una solución / servicio 

en una de las categorías 1 

Sin coste fijo. Pago por lead 

cualificado: 20€ y por contacto 5€. 
2 



   

04 ¿CÓMO PARTICIPAR? 
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CONDICIONES – PROVEEDOR PREMIUM  

Visibilidad de una o varias soluciones y servicios en una o 

varias categorías ticnegocios.es con ficha de producto 1 

Visibilidad en el newsletter quincenal 2 

Jornadas, talleres y almuerzos de networking para 

captación 
3 

Contactos directos con clientes del portal 4 

Email marketing directamente a la base de datos 

de clientes de Cámara  
5 

Utilización redes sociales y push para difusión 

servicios y soluciones 
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04 SERVICIOS A LA MEDIDA 
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SERVICIOS DE NETWORKING 

 

• Evento de networking. Jornada para 40 – 60 personas. Precio: 1.800€ con 

catering.  

• Taller de networking. Taller en Aula Informática para un máximo de 25 asistentes. 

Precio: 1.000€. 

• Almuerzo de networking. Comida para 6 - 8. Precio: 2.450€. 



MUCHAS GRACIAS 
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Carlos de Cózar 

ccozar@camaravalencia.com 

 
 

Poeta Querol 15, 46002 Valencia 

96 310 39 00 

www.ticnegocios.es 

mailto:ccozar@camaravalencia.com

