
Servicios de 

Transformación 

Digital de Cámara 

Valencia 

www.ticnegocios.es 

Queremos ayudar a las 

empresas en el proceso de la 

Transformación Digital. 

 

Todo lo que necesita tu 

empresa para ser más eficiente 

y competitiva. 



Servicios para 

empresas 
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07. Digital Cámara Center 
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01. Información 

Concienciación 



www.ticnegocios.es 

Guías Videos 

Tendencias Podcast 

Tendencias Entrevistas / Podcasts Videos 

Guías Jornadas Ayudas 

01. Información www.ticnegocios.es 



www.ticnegocios.es 

02. Formación 

Conocimiento 



www.ticnegocios.es 

Guías Videos 

Oferta formativa Industria 4.0, Transformación, Marketing Digital… Instalaciones adaptadas al mundo empresarial, más de 25 años de experiencia 

02. Formación Escuela de Negocios Lluís Vives 



www.ticnegocios.es 

03. Talento 

Personas 



03. Talento 

www.ticnegocios.es 

Bolsa de empleo y 

talento 

Tanto si eres candidato como si 

eres empresa en nuestra bolsa 

encontrarás servicios y 

soluciones a tus necesidades 

Ayuda a la 

contratación 

En Cámara Valencia vamos a 

ayudarte con 4.950€ de 

subvención por cada contratación 

que realices de jóvenes de menos 

de 30 años 

Programa Garantía 

Juvenil / PICE 

Si eres joven y estás desocupado 

el Sistema Nacional de Garantía 

Juvenil te abre las puertas del 

futuro. 

Bolsa de empleo y 

talento TIC 

Conectando candidatos y 

empresas en el Sector de las 

Tecnologías de la Información y 

la Comunicación 



www.ticnegocios.es 

04. Estrategia 

Plan 



Oficina de 

Transformación 

Digital 

www.ticnegocios.es 

Un equipo de Cámara te 

atenderá personalmente para 

ayudarte a definir un plan para 

conseguir la Transformación 

Digital que responda a las 

preguntas:  

¿Qué? ¿Cómo? 

¿Cuándo? ¿Quién? 

¿Cuánto? ¿Por qué?  

04. Estrategia 



www.ticnegocios.es 

04. Estrategia 

Diagnóstico CE + 

Implantación 

Match entre oferta y 

demanda (gestión 

oportunidades de 

negocio) 

1. Diagnóstico 

propio y 

elaboración plan 

2. Resolución 

consultas 

Acuerdos con partners 



www.ticnegocios.es 

05. Partners 

Socio 



05. Partners 

www.ticnegocios.es 

Garantía de que el Partner 

tiene experiencia en 

implantaciones similares a 

través de un proceso de 

homologación de Cámara. 

 

Más de 50 proveedores 

homologados en Software, 

Marketing, Comunicaciones, 

Asesoramiento, Industria 4.0… 

 

 



www.ticnegocios.es 

05. Partners - Servicios 

¿Qué SOLUCIONES están ofertando los 

proveedores tecnológicos? 

Negocio en la red Comunicaciones y  
Movilidad 

Estrategia y 
asesoramiento 

Sistemas Aplicaciones Seguridad TIC 

¿Qué NECESITAS? 

Negocio en la red 

Vender online 

Marketing digital 

Ahorrar costes en las comunicaciones 

Mejorar la movilidad de mi empresa 

Mejorar y optimizar mis sistemas 
de gestión 

Protegerme de los ataques 
informáticos 

Actualizar mis equipos informáticos 



www.ticnegocios.es 

05. Partners - Industria 

• Fábrica conectada / Gestión del tiempo en real 

• Big Data / Machine Learning 

• Cloud Computing 

• Impresión 3D 

• Realidad Virtual / Aumentada 

• Internet of Things / Prodcutos y materiales conectados 

• Movilidad 

PROCESOS 

Necesidades clientes y 
mercado 

Diseño productos Planificación 
producción 

Producción Almacenaje Distribución / 
Logística 

TECNOLOGÍAS 

SECTORES 



www.ticnegocios.es 

06. Financiación 

Recursos 



www.ticnegocios.es 

06. Financiación 

Acuerdo con Omniventia: 

- Portal Ayudas 

- Posibilidad de Gestión  

Acuerdo con Ibercaja: 

- Condiciones especiales 

TICCámaras 

- Posibilidad de financiación 

proyectos TIC  

Pública 

Privada 



www.ticnegocios.es 

01. Información Tendencias / Guías/ Entrevistas/ 

Podcast / 

Vídeos / Jornadas 

03. Talento 02. Formación 

Programa inicialización a la 

transformación digital … 

Bolsa de empleo 

Concienciación 

Conocimiento Personas 

04. Plan 

Estrategia 

¿Qué? ¿Cómo? ¿Cuándo? 

¿Cuánto? ¿Quién? 

Oficina Transformación Digital 

05. Partners 

Confianza 

Soluciones 

Info / Gestión 

06. Financiación 

Recursos 
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06. Financiación 

Recursos 

07. Digital Cámara 

Center 

Proyecto Futuro 



www.ticnegocios.es 

2. Proyectos Futuros - Digital Cámara Center 

Centro demostración, coworking e innovación Camara 

Consistirá en un centro de trabajo innovador basado en la cooperación entre 

ofertantes y demandantes de conocimiento, mediante experimentación 

directa con tecnologías emergentes. 

 

Será un centro de infraestructuras y servicios para emprendedores y 

empresas concentrado en la TRANSFORMACIÓN DIGITAL 



www.ticnegocios.es 

7. Proyectos Futuros – Digital Cámara Center 

Instalaciones y zonas 

Zona Gadgets: test desarrollos 

avanzados 

Zona de trabajo: puestos equipados 

Zona demostración: paneles 

expositores, interacción… 

Zona diseño: gráfica, industrial, 3D.. 

Zona creación multimedia: grabación 

audio y video 

Zona innovación / creatividad: 

prototipado, pruebas, kits, 

laboratorio… 



www.ticnegocios.es 

7. Proyectos Futuros – Digital Cámara Center 

SERVICIOS 

Coworking Cámara Center contará con 
una red de reconocidos expertos para 
brindar los siguientes servicios: 

 
 1. CONSULTORIA / ASESORAMIENTO 

• Diagnósticos Tecnológicos a empresas. 

• Elaboración de Proyectos de tecnología. 

• Transformación Digital. 

• Subvenciones y Financiación. 

• Propiedad Industrial. 

• Internacionalización. 

2. FORMACIÓN 

• Formación a medida según 
perfiles técnicos más demandados 

• Tecnologías Emergentes 

• Ciberseguridad y Blockchain 

• Metodologías Agile 

• Creatividad 

• Liderazgo 

• Comunicación 

• Competencias digitales 

• Márketing Digital (Web, 
Posicionam. Seo, Redes Sociales) 

3. ESPACIOS DE COWORKING 

• Alquiler espacios para 
emprendedores 

4. EVENTOS 

• Alquiler espacios demos y talleres 

5. INNOVACIÓN 

• Alquiler espacios para innovación, 
test, diseño… 



Guías Videos 

Resumen actividad 

Fechas destacadas: 

• Comienzo proyecto: septiembre 2016. 

• Premio Sapiens: abril 2017.  

• Vertical sobre Industria: junio 2017. 

 

RESULTADOS OPERATIVOS 

• Proveedores gratuitos: 33 

• Proveedores pago: 13 

• Redes: 2.456 seguidores 

• Posts publicados: 208   

• Podcast: 16 

• Newsletter: 51 boletines enviados a 1.558 

suscriptores  

• Necesidades: 119 

• Videos: 26 

• Jornadas: 51 con más de 4.000 asistentes 

• Guía Industria 4.0 y Ciberseguridad 

www.ticnegocios.es 



www.ticnegocios.es 

Proveedor 

1. HOMOLOGACIÓN 2. VISIBILIDAD 3. CAPTACIÓN Y 

FIDELIZACIÓN DE CLIENTES 

Propuesta valor para Partners TIC Tecnología para los Negocios 



www.ticnegocios.es 

Proveedor 

1. Homologación 

Sello proveedor homologado 

por la Cámara de Valencia. 

Diferénciate.  



www.ticnegocios.es 

Proveedor 

2. Visibilidad 

Visibilidad en Portal 

ticnegocios.es, Newsletter 

quincenal, Blog, Redes Sociales 

TIC Negocios 
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Proveedor - Visibilidad 

Portal 

20.000 
Visitas 

mensuales 

Página principal 
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Proveedor - Visibilidad 

Portal 

20.000 
Visitas 

mensuales 

Apartado soluciones 
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Proveedor - Visibilidad 

Newsletter 

3.082 
Envios 

mensuales 
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Proveedor - Visibilidad 

Blog 

216 
Entradas 

especializadas 



www.ticnegocios.es 

Proveedor 

3. Captación y 

fidelización de 

clientes 

Mediante leads cualificados 

proporcionados por Cámara o 

directamente a través del portal  



www.ticnegocios.es 

Servicio de Networking empresarial 

orientado a captar clientes potenciales 

(leads) entre nuestra base de datos 

empresarial de más de 170.000 empresas, 

segmentada en base al target del producto 

o servicio que usted desee.  

Proveedor  – Captación y fidelización de clientes 

Jornada Networking empresarial  



www.ticnegocios.es 

• Contactos directos con 

clientes del portal  

• Email marketing 

directamente a la base de 

datos de clientes de Cámara  

• Utilización redes sociales y 

push para difusión servicios y 

soluciones  

Proveedor  – Captación y fidelización de clientes 



Servicios incluidos 1 año PREMIUM MEDIUM BASIC STARTER FREE 

HOMOLOGACIÓN Y DESCUENTOS 

Homologación Sí Sí Sí Sí Sí 

Sello Premium Partner Partner Partner No 

PACK VISIBILIDAD 

Logo en la home (posición) Primera Segunda Tercera Cuarta No 

Logo pie Sí Sí Sí Sí No 

Banner home global, industria y servicios Sí 

Destacado en soluciones / necesidades / 
sectores / procesos / tecnología 

4 3 2 1 No 

Ficha de solución 4 3 2 1 No 

Destacado Boletín TIC Negocios 12 / año 6 / año 4 / año 2 / año No 

Presencia resumida en 1 solución Sí 

PACK COMERCIAL 

Jornadas de networking 4 exclusivas / año 2 exclusivas / año 1 exclusiva / 
año 

1 compartida / 
año 

No 

Newsletter CRM hasta 5000 contactos 4 /año 3 / año 2 / año 1 / año No 

Leads Sí Sí Sí Sí 20 € 

PRECIO/MES (1 AÑO) 1.000 € 500 € 250 € 125 € 0 € 

TOTAL ANUAL 12.000 € 6.000 € 3.000 € 1.500 € 



 
 
 
 

SERVICIOS A LA MEDIDA 

 

• Evento de networking. Jornada para 40 – 60 personas. Precio: 1.800€ con 

catering.  

 

• Taller de networking. Taller en Aula Informática para un máximo de 25 

asistentes. Precio: 1.000€. 

 

• Almuerzo de networking. Comida para 6 - 8. Precio: 2.450€. 

                Proveedor – Precios Servicios Networking aisladamente 

www.ticnegocios.es 



Muchas gracias 

Carlos de Cózar 
ccozar@camaravalencia.com 

Poeta Querol 15, 46002 Valencia 

96 310 39 00 

www.ticnegocios.es 


